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ОПИСАНИЕ 

 

Разработка бизнес-плана стоматологического кабинета проведена на основе 

одного из реально осуществленных проектов аналитической группы Intesco Research 

Group. Бизнес-план подготовлен по международному стандарту UNIDO. 

 

Привлекательность реализации данного проекта обосновывается 

положительными прогнозами экспертов относительно российского рынка 

стоматологических услуг в последующие годы. 

 

Цели проекта: 

привлечение инвестиционных средств для открытия стоматологического кабинета; 

обоснование экономической эффективности открытия стоматологического 

кабинета; 

разработка поэтапного плана создания и развития стоматологического кабинета. 

 

Описание проекта: 

месторасположение – г. Москва, квартиры на 1 этаже в новостройках; 

3 стоматологических кресла; 

ориентированность на VIP-клиентуру; 

общая площадь - *** кв.м. 

 

Основные услуги: 

лечение кариеса 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

имплантация зубов 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

протезирование 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

исправление прикуса 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

лечение десен 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

хирургическое лечение 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 
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реставрация зубов 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

рентгенология 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

отбеливание зубов 

средняя стоимость – *** руб., среднее время оказания услуги – *** час; 

продажа средств по уходу за полостью рта. 

 

Площади стоматологических кабинетов (стоматологической клиники): 

3 стоматологических кабинета - *** кв. м; 

рентген-кабинет- *** кв. м; 

ресепшен– *** кв.м; 

подсобные помещения– *** кв.м. 

 

Параметры: 

средняя стоимость услуг кабинетов – *** руб.; 

среднее время оказания услуги – *** часа; 

количество клиентов за рабочий день - *** человека; 

средний чек от продажи средств по уходу за полостью рта – *** руб.; 

среднее число покупателей в день – *** человека. 

 

Финансовые показатели проекта: 

Объем первоначальных вложений - *** млн руб. 

Чистый доход (NCF) - *** млн руб. 

Чистый дисконтированный доход (NPV) - *** млн руб. 

Простой срок окупаемости (PB) - *** кварталов 

Дисконтированный срок окупаемости (DPB) - *** кварталов 

Индекс прибыльности (PI) - *** ед. 

Внутренняя норма доходности (IRR) - *** % 

Точка безубыточности (BEP) - *** млн руб/квартал 
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Выдержки из исследования: 

 

Доля частных клиник в России не превышает ***% от их общего количества. Для 

сравнения: в Израиле – ***%, в странах ЕС – ***%, в США – ***%. 

 

В 2010 году объем российского рынка платной медицины увеличился на ***% и 

достиг ***млрд долларов. Такой рост был, в основном связан с ***. В 2009 году, *** – на 

***%. В 2011 году, по прогнозам Intesco Research Group, рынок вырастет не только 

благодаря ***. Реальный рост объема услуг, оказываемых в частных медицинских 

клиниках, составит порядка ***%, а общий прирост объема рынка в стоимостном 

выражении достигнет ***%. 

 

Один из основных факторов, сдерживающих развитие частной медицины, 

заключается в том, что частные клиники никак не вовлечены в *** – а это почти ***% 

всего рынка медицинских услуг в России. 

 

Стоматологические услуги – наиболее доходный сегмент на российском рынке 

платной медицины (вслед за стоматологией идет пластическая хирургия). По оценке 

Intesco Research Group, здоровые зубы обошлись россиянам в *** млн долларов в 2010 

году. Для сравнения: примерно столько же тратят москвичи за год на посещение ***. В 

2009 году, несмотря на то, что …. В 2011 году, по прогнозу Intesco, также будет 

наблюдаться положительная динамика, которая обеспечит прирост более ***%. 

 

Минимально количество клиник (менее ***% общего их количества) в *** и *** 

административных округах. Сложно сказать, почему сложилась такая ситуация, - 

вероятно, это следствие …. 

 

Для реализации проекта потребуются инвестиции в размере *** млн руб. В расчетах 

предполагается, что финансирование проекта будет осуществляться за счет собственных 

средств. 

Финансирование будет осуществляться на протяжении *** кварталов. Наибольшие 

вложения потребуются в *** квартале проекта. 
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ИНФОРМАЦИЯ О КОМПАНИИ 

INTESCO RESEARCH GROUP 

 

INTESCO RESEARCH GROUP – аналитическая группа, основным направлением 

деятельности которой является разработка высококачественных бизнес-планов, ТЭО и 

маркетинговых исследований, как российских, так и региональных рынков РФ. Мы 

предоставляем нашим клиентам  актуальную и достоверную информацию, 

профессиональные рекомендации для ведения бизнеса.  

Все работы INTESCO RESEARCH GROUP построены на проверенных научно-

исследовательских методиках. При проведении маркетинговых исследований и 

разработке бизнес-планов опирается на принятые во всем мире методики оценки 

эффективности инвестиционных вложений, на российские и международные стандарты 

качества. 

Аналитики компании INTESCO RESEARCH GROUP являются выпускниками 

ведущих московских вузов (МГУ, МФТИ, РЭА им. Плеханова, Высшая школа экономики, 

ФИНЭК) и имеют глубокие знания в маркетинге, методологии построения маркетинговых 

исследований, оценке эффективности инвестиционных проектов, составлении 

аналитических отчетов и бизнес-прогнозировании.  

Профессиональный подход и сервис, высококвалифицированные специалисты, 

глубокие знания различных рынков, большой проектный опыт и постоянное 

совершенствование позволяют компании INTESCO RESEARCH GROUP оказывать 

высококачественные услуги всем своим клиентам. 

Информация из наших отчетов публикуется в крупнейших российских газетах и 

журналах: «Ведомости», «Коммерсант-Деньги», «Российская газета», 

«Forbes», «Russian Food Market», «Food Service», «РБК daily», «Ценовик», 

«Мое дело. Магазин», «MAXIM» «Однако», «Хлебопекарное производство», 

«Продукты и Прибыль», «Кондитерская сфера/хлебопечение», «Unipack.Ru» и пр. 
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ЦЕЛЬ НАШЕЙ КОМПАНИИ – УСПЕШНАЯ РЕАЛИЗАЦИЯ 

БИЗНЕС-ПРОЕКТОВ СВОИХ КЛИЕНТОВ 


